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APRESENTACAO

O meuBiZ é uma plataforma para anuncios de compra e venda de empresas e de
servigos relacionados ao tema. Trabalhamos com oportunidades de venda de
empresas em operagdo, repasses de franquias, pontos comerciais, startups, ativos
e abertura de novas franquias. Além disso, o0 meuBiZ produz conteldos para
apoiar investidores e empresarios na tomada de decisao da compra e venda de
um negaocio e, consequentemente, aumentar as taxas de sucesso nas transagoes.

Este relatdrio € produzido pelo meuBiZ, a partir de informagoes declaradas pelo
cliente anunciante, e tem como objetivo orientar na definicdo do valor de venda
da empresa.

A determinacao do valor de empresas ndo € uma ciéncia exata e se baseia no
conhecimento do negocio e do mercado, aliado a utilizagao de ferramentas e
metodologias que produzem um nivel razodvel de exatidao, porém sem garantias.

O trabalho & baseado na metodologia de Multiplos e apresenta parametros de
quanto valem as empresa do mesmo setor

Portanto, o resultado apontado no relatério ndo representa necessariamente o
valor real de venda do negacio, uma vez que ha outros fatores que podem
influenciar no pre¢o como: macroeconomia, situagao do mercado local, condigoes
fisicas do negdcio e de seus ativos, organizagdo da empresa e, até mesmo, d
facilidade de encontrar compradores no segmento especifico. Trata-se, portanto,
de um relatdrio de referéncia do preco de venda.

Agradecemos por confiar-nos esta oportunidade e nos colocamos a disposigdo
para sanar quaisquer dividas e receber seus comentdrios sobre este documento.

Respeitosamente apresentado por:
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METODOLOGIA

0 método de Multiplos compara informagoes de empresas similares quanto ao
seu valor e sua capacidade de geracéo de caixa. De tal maneira, é possivel
estabelecer uma referéncia de valor das aquisicies de empresas similares
[atuantes no mercado).

Esso metodologia tem como objetivo avaliar empresos com base nos pregos
correntes de mercado de outros negocios ditos “comparaveis”, sendo portanto um
método de avaliacdo relativa.

Com base em todas as empresas a venda no meuBiZ no mesmo setor, sdo
apresentados os par@metros de comparacdo de preco, faturamento e lucro
liquidao.

O uso deste método € muito comum, haja vista o reduzido numero de premissas e
a rapidez em relagdo as demais metodologias de apregamento de empresas.
Além de ser de fdcil compreensao, tem uma probabilidade maior de refletir o

estado atual do mercado por utilizar valores compardveis entre si.
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GERADO

18/06/2024

S ERESTETICA E SERVICOS LTDA

RELATORIO DE PRECO
DE VENDA

CRITERIO DE ANALISE

Setor de atividade Clinicas de Estética, Saude e Bem Estar
Estado CE
Municipio Fortaleza
Faturamento anual R$ 540.472,00
Lucro liquido anual R$ 45.000,00

QUANTIDADE DE NEGOCIOS ANALISADOS

Em todos os setores Clinicas de Estética, Saide e Bem Estar

3513 192

EM:



S ERESTETICA E SERVICOS LTDA GERADO EM:

RELATORIO DE PRECO ™
DE VENDA

INDICADORES FINANCEIROS DO SETOR

RRIRIR e REsR
R$ R$ R$
480.000,00 120.000,00 250.000,00

VALOR DOS MULTIPLOS

P/I ultiplos de ulti Jos
tur mento cro iqui o
Empresas similares tém 0’59X 2’16X
preco de venda o
correspondente a: o faturamento o lucro liquido
anual anual

PRECO COM BASE NOS MULTIPLOS

Multiplos de Multu:ilos de Valor mais provavel
Faturamento Lucro liquido de venda
R$ R$ R$

320.375,94 96.976,21 208.676,08

Preco da sua empresa com base nos Multiplos
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CONSIDERACOES FINAIS

O preco de um negodcio pode ser obtido a partir de referéncias de outros negécios
similares, utilizando a metodologia de Multiplos. Nesse relatério, apresenta-se os
Multiplos de Faturamento e de Lucro Liquido para a sua empresa S E R ESTETICA E
SERVICOS LTDA.

Os dados apresentados foram obtidos a partir da referéncia dos negdcios a venda no
meuBiZ. Dessa forma, considerando os dados informados pelo cliente, estima-se um
preco de venda entre R$ 96.976,21 e R$ 320.375,94.

Assim, recomenda-se que o preco da empresa seja definido a partir de um dos
critérios apresentados ou, até mesmo, como uma média entre eles, ou seja, o Valor
Mais Provavel de Venda.

Ressalta-se que, caso a empresa tenha passivos (ex. empréstimos e pagamentos de
fornecedores) é fundamental que sejam deduzidos do preco se forem repassados ao
comprador. Caso a venda envolva imoveis, esses também devem ser dissociados do
preco final de venda.
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